
CURSO DE FORMACIÓN: CÓMO
EXPORTAR MIS PRODUCTOS AL

MUNDO



Brindar desde un enfoque teórico - práctico, los
conocimientos básicos necesarios de los distintos aspectos

de la operatoria del Comercio Exterior, que posibiliten la
penetración en los mercados mundiales y la expansión de

los negocios a nivel internacional.

O B J E T I V O  G E N E R A L



O B J E T I V O S  
O P E R A C I O N A L E S

Comprender  el proceso   de     compra-venta internacional, la
valoración de márgenes de riesgo del mercado externo y la 
 formulación   de los contratos que  aseguren  el cumplimiento de 
 las obligaciones asumidas.

Analizar   las   secuencias   de una exportación   e importaciones   a
los     fines de comprender   las distintas etapas y actores
intervinientes..
Brindar    las    herramientas    básicas    para  la comercialización,
competitividad, gestión, investigación y selección de mercados y
marketing

Brindar las herramientas aduaneras, bancarias, de transporte,
seguros y de formulación de Costos y Precios.

Ofrecer herramientas teóricas y prácticas, con las que podrá guiar 
 a la empresa  en su proceso  de Internacionalización.



D I R I G I D O  A  

Profesionales, Empresarios PyME, Emprendedores,
Freelancers  y Público en general.

Para realizar el curso no es necesario tener conocimientos
previos relacionados a la temática de comercio exterior.

C O M I E N Z A  L U N E S  2 4  D E  O C T U B R E  D E  2 0 2 2



Todos los Lunes
y Miercoles de

19hs a 21hs
 
 

H O R A R I O S

C A R A C T E R I S T I C A S  D E  L A S  C L A S E S

Todas las clases
son dictadas en
vivo mediante
Google Meet y
también son

grabadas por si
te perdiste

alguna clase.

28 horas de
capacitación,

distribuidas en
14 clases de 2

horas cada una.

C A R G A  H S E N  V I V OC A M P U S
V I R T U A L

Aula virtual con
los materiales de

las clases,
cronogramas,

foros y meetings
con tus

compañeros.  



Al terminar el curso
se emite un

Certificado validado
por FECACERA

Requisito
70% de Asistencia 

a clases en vivo

V A L I D E Z A S I S T E N C I A

C E R T I F I C A C I Ó N  D E L  C U R S O



El costo total del curso es de $15.000 
 

FORMAS DE PAGO:
 

VIA TRANSFERENCIA BANCARIA

C O S T O S  Y
F O R M A S  D E  P A G O



P A R A  R E A L I Z A R  A L G U N A  C O N S U L T A  O  R E C I B I R
M A S  I N F O R M A C I Ó N  E N V I A R  U N  M A I L  A

F E C A C E R A @ G M A I L . C O M

SI DESEA PREINSCRIBIRSE TIENE QUE COMPLETAR
EL FORMULARIO HACIENDO CLICK AQUI:

M A S  I N F O R M A C I Ó N  E
I N S C R I P C I O N E S

QUIERO PRE
INSCRIBIRME

https://forms.gle/DEcfKh6ocGg4iVqz9
https://forms.gle/DEcfKh6ocGg4iVqz9


C O N T E N I D O S
D E L  C U R S O



M Ó D U L O
I N T R O D U C C I O N  A L
C O M E R C I O
E X T E R I O R

Introducción al Comercio Internacional. Importancia del
comercio en la economía Mundial. Estadisticas del Comercio
Internacional. Compraventa Internacional . Sistema
Armonizado . Valoración .  Incoterms. Secuencia de una
Exportación e Importación



M Ó D U L O
I N T E R N A C I O N A L I Z A C I Ó N
D E  L A  E M P R E S A

Marketing  Internacional: Producto,  Precio,  Distribución  y 
 Promoción.  Gestión Internacional  de  la  Empresa.  Factores 
 críticos  del  éxito  a  través  de  la Gestión Internacional de: la
Fabricación, el Marketing, la Distribución, los Recursos
Humanos, las  Finanzas,  la Innovación  Tecnológica, 
 Diferentes  formas  de  Internacionalización. Factores claves
del Proceso de Internacionalización de la Empresa. Estudio e
identificación de mercados exportables.



M Ó D U L O
A S P E C T O S
B A N C A R I O S

Instrumentos de pago para el comercio exterior. Pago
directo: cheque, orden de pago, transferencia bancaria.
Carta de Crédito, cobranza documentaria. Mercado de
Cambios. Tipos de Financiamiento para exportaciones.



M Ó D U L O
A S P E C T O S  L E G A L E S
Y   C O N T R A T A C I Ó N
I N T E R N A C I O N A L

Conceptos  generales  del  contrato  internacional.   Los
principios  de los con   tratos comerciales internacionales.
Contratos comerciales en particular: - Contratos de
transacción: Contrato  de  Compraventa  Internacional. 
 Incoterms –  Contratos internacionales  de uso frecuente en
materia de servicios. Contratos de Cooperación. Contratos
asociativos.



M Ó D U L O
I N T E L I G E N C I A
C O M E R C I A L

Módulo diseñado para que conozcas, explores y obtengas
información de las distintas bases de datos existentes
relacionadas con el comercio internacional y que esta
información se transforme posteriormente en herramienta
de decisión respecto a la estrategia comercial a elegir en el
mercado objetivo.



M Ó D U L O
L O G Í S T I C A  Y
M O V I L I Z A C I Ó N  D E
L A S  C A R G A S

Logística  de  distribución  internacional.  Transporte 
 intermodal: contenedores. Transporte aéreo. Transporte
marítimo. Acondicionamiento de la mercadería: Envases y
embalajes. Seguro de transporte de las mercaderías. Gestión
del Transporte y sus Alternativas incluyendo los Agentes de
Carga y Consolidación.



M Ó D U L O
C O S T O S  D E
E X P O R T A C I Ó N  E
I M P O R T A C I Ó N  

Incoterms 2020. Estructura del costo según los diferentes
medios y rutas de transporte. Estrategias para determinar el
precio de exportación.  Análisis de costos de una importación.
Costo económico. Tiempo. Riesgo material. Riesgo de
variabilidad del costo. Estímulos a las exportaciones.
Reintegros. Retenciones. 



Mg. Gustavo Scarpetta
Lic. Florencia Diaz Cocilovo
Lic. Elio Heinz
Lic. Germán Casco
Ab. Mauricio Mantelli 
Lic. Horacio Medrano 
Lic. Karina Giglioni

D O C E N T E S



P A R A  R E A L I Z A R  A L G U N A  C O N S U L T A  O  R E C I B I R
M A S  I N F O R M A C I Ó N  E N V I A R  U N  M A I L  A

F E C A C E R A @ G M A I L . C O M
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